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PROGETTO DI GF AUTOMAZIONI S.R.L.- A VALERE SUL BANDO “Progetti di promozione dell’export e per la partecipazione a 
eventi fieristici 2021-2022” 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Progetto cofinanziato dal Fondo europeo di sviluppo regionale 

 

TITOLO 
PROGETTO DI LANCIO DEL BUSINESS DI GF AUTOMAZIONI SUI MERCATI INTERNAZIONALI 
 

DESCRIZIONE DEL PROGETTO 
 
GF AUTOMAZIONI srl è una piccola impresa con esperienza ventennale nella progettazione e costruzione di macchine automatiche 
customizzate, operante in vari settori industriali e da sempre impegnata nella ricerca di nuove soluzioni ed applicazioni tecniche per 
migliorare i processi produttivi dei propri clienti. 
Dal 2019 l’azienda sta puntando con decisione sul settore della robotica, business che ha portato ad oggi l’acquisizione di nuovi 
clienti operanti in diversi settori produttivi. Di recente GF AUTOMAZIONI ha inoltre avviato un progetto di TEM per strutturare un 
ufficio commerciale estero.  
Il presente progetto intende promuovere sui mercati internazionali e nello specifico in Germania e in Francia, le due linee di business 
che caratterizzano GF AUTOMAZIONI, nonché avviare partnership di fornitura principalmente nei Paesi dell’est-Europa.  
 
Da qui la scelta di partecipare alla fiera italiana a carattere internazionale MECSPE, dal 23/11/2021 al 25/11/2021  
 
Il costo del progetto è di euro 12.200, il contributo concesso ammonta a euro 10.000. 

OBIETTIVI 
 
 

- avviare l’internazionalizzazione in autonomia  
- captare alcuni mercati internazionali di sbocco, puntando come primo step a Paesi vicini all’Italia 
- avviare partnership di fornitura principalmente nei Paesi dell’Est-Europa 

 

RISULTATI ATTESI 
 

- captare clienti in mercati avanzati, come ad esempio la Germania e Francia 
- selezionare fornitori nei Paesi dell’Est- Europa con cui avviare delle partnership 
- diventare esportatrice abituale entro il 2023 


